
IKURU, SARL 

Um exemplo de empresa que nasce com 
o movimento associativo

O que O que éé IKURUIKURU
• É uma Sociedade do tipo SARL
• Fundada em Julho de 2003 com apoio 

institucional da CLUSA e com investimentos de 
AGRICULTORES Associados, GAPI e Novib

• As associações de produtores possuem 14% da 
IKURU, a GAPI e Novib possuem 43% cada;

• As associações representam 22,500 produtores;
• Vendas anuais na ordem das 3,000 toneladas 

Certificado pelo mercado justo da Europa;
• Certificado pelo mercado de produtos orgânicos;
• Certificado “made in Mozambique”
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NEGNEGÓÓCIOS E LIGACIOS E LIGAÇÇÃO COM ASSOCIAÃO COM ASSOCIAÇÇÕESÕES

Os nossos Produtos

1. Amendoim
2. Castanha de caju
3. Gergelim
4. Soja
5. Feijões
6. Milho

7. Insumos agricolas



SERVIÇOS
Aos Sócios e Clientes
• Assistência técnica na 

produção
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Aos Sócios e Clientes
• Pós 

colheita



SERVIÇOS
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SERVIÇOS

•Controle de qualidade

SERVIÇOS
• Controle de 
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COMERCIALIZACOMERCIALIZAÇÇÃOÃO

• Compra de 
produtos

• Selecção do 
produto e 
calibragem

• Pré
armazenamento 
nas associações

COMERCIALIZACOMERCIALIZAÇÇÃOÃO

• Escoamento



DESAFIOSDESAFIOS
• Melhorar cada vez mais os padrões de 

qualidade
• Colocar no mercado de exportação todos 

produtos estratégicos da empresa
• Aumentar os volumes dos produtos com alto 

valor no mercado (Gergelim, amendoa de caju) 
• Manter os produtos orgânicos e convencionais 

no mercado justo
• Consolidar a linha de produção, 

distribuição/venda de semente e outros de 
insumos agrícolas

A CAMPANHA 2009/10A CAMPANHA 2009/10
• NO GERAL:

Choveu tarde (algumas zonas 
Janeiro)

Choveu menos que 2008

Chuva muito distribuida com 
interrupções de mais de 15 dias



O AMBIENTE DE NEGO AMBIENTE DE NEGÓÓCIOCIO

• Fraca disponibilidade de produtos 
comparando com 2008 (A SOJA É UMA 
EXCEPÇÃO)

• Grande procura de produtos pelo mercado 
ASIÁTICO tais como: feijão oloco, feijão 
boer e amendoim

• Procura moderada para o milho

OS PREOS PREÇÇOS ACTUAIS OS ACTUAIS 

MILHO                  3              5    MT/kg
AMENDOIM         18            20        
GERGELIM          22            35        
FEIJÃO NEMBA     5              7
SOJA                   11            12
FEIJÃO OLOCO   30            35
FEIJÃO BOER      25            ?



NinguNinguéém pode ser mais forte m pode ser mais forte 
que todos nos juntosque todos nos juntos

MUITO OBRIGADOMUITO OBRIGADO


